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Resiliéncia do modelo de negdcio e capacidade de sINQla

execucao impulsionando resultados recordes no 3T22

e— Destaques Financeiros —e . Principais Mensagens 3T22 .

GRR de Software de RS 502,5 MM\
(+75,1% vs. 3T21) RS 63 8 MM RS 1 63 MM

- Receita Liquida de RS 159,5 MM Receita Liquida EBITDA Ajustado
(+73.3% vs. 3T21) Run Rate (3T722) Run Rate (3T722)

- EBITDA Ajustado de RS 40,8 MM
(+145,7% vs. 3T21)

. Margem EBITDA Ajustada de 25,6% RS 274 MM Orgamzagao
(+7.5 p.p- vs. 3T21) Posicao de Reforcos na
& / Caixa' Administracao
Eficiéncia e

Escalabilidade

"Inclui: (i) RS 35,9 milhdes cedidos em garantia na aquisicao da ISP e na emissao de debéntures e (ii) RS 53,7 milhdes de acdes em tesouraria



Reforgos na Administragio para sustentar o novo ciclo SINQIa

de crescimento

e——Conselho de Administragcao———— e

CONSELHO DE Luciano Camargo - Presidente do Conselho (fundador)
ADMINISTRACAO

Bernardo Gomes - Membro (fundador)

Carlos Furlan - Conselheiro Independente

BERNARDO GOMES Carolina Strobel - Conselheira Independente
Diretor Presidente Gustavo Roxo - Conselheiro Independente

‘ Roberto Dagnoni - Conselheiro Independente

‘ Rodrigo Heilberg - Conselheiro Independente

° Comité de Auditoria °
THIAGO JOAO CLAUDIO Luiz Antonio Guariente - Coordenador
ROCHA BOLONHA PRADO
. . Edna Souza de Holanda - Membro
Vice-Presidente  Vice-Presidente  Vice-Presidente i _
de.EStratégia, de Pessoas, de Operacoes Rodrigo Heilberg - Membro
Finangas e PlCRUIER ° Conselho Fiscal °
Relagbes com Tecnologia e -
Investidores Vendas Augusto Frederico Caetano Schaffer - Membro

Hugo Paulo Ehrentreich - Membro

Wesley Montechiari Figueira - Membro

Suplentes: Eduardo Sanchez Palma, Bruno Cals de Oliveira, Cristiana Pereira, respectivamente



Qualidade e eficiéncia, através de um novo olhar para

operacgao

Claudio Prado
Diretor Vice-Presidente de
Operacobes

35 anos de experiéncia nas areas de
Tecnologia e de Gestéo, sendo 20
anos na alta lideranca de grandes
empresas.

fleury < santander Deutsche Bank [ ABN-AMRO

sinQla

Eficiéncia

* Ganho de eficiéncia através da melhoria de produtividade e
racionalizacao do portfolio de sistemas e solugdes

» Automacao dos processos de migracao e implantacao

Qualidade

* Revisao completa do ciclo de projetos, garantindo qualidade
dentro dos prazos e custos contratados

+ Desenho da estrutura, buscando especializacao horizontal
em determinadas disciplinas (suporte, treinamento, ...)

Pessoas

* Atracao e retencao de talentos
* Treinamento continuo



Escalabilidade
para crescimento
organico




Produtos e tecnologia como ferramentas para captura =Hnefie

de eficiéncia e novas vendas

° Inovacao J ° Cross Sell J

Foco na integracao do ecossistema Singia .
+ | _<| —— Entreareas correlatas

B

Troca de solugdes de
uma mesma unidade

E J g + o De [_)ig?tal para todas
verticais
@ Ativacdo do modelo Key
Accounts
Crescimento do portifdlio de produtos Digital

¢ quiteja —> Melembre + 300%

Simply. —_— S-View P




Capital humano como impulsionador do crescimento da SINQla
Singia

NOSSAS PESSOAS

Great
Singia Live singla

Place
0 futuro se conecta s

Work

Live quinzenal Melhoria e Protagonismo  Avanco no e- Entre as
de estratégia  padronizagdo  eincentivoao  NPS (Employee melhores
com a alta de beneficios  conhecimento Net Promoter empresas para
gestdo Singia Up Score) trabalhar
GPTW
v v v v v
Cultura Atitude Engajamento

N

Exponenciando nossas oportunidades

\%



M&A

Alavanca de aceleracao
do crescimento e
aumento da lucratividade




Evolucao da estratégia de integracao das adquiridas >INQld

° Estratégia de M&A ° ° Pipeline °
588 mi > 21 Receita
Sk Otimizacao do portfdélio de produtos Novos Recorrente Novos
Clientes Produtos
E% Expansao da base de clientes \ l /
Fortalecimento das solugdes integradas

©)5 L L Mapeadas
., Ampliagao das frentes de negdcio

— ) ~ NDA
ood] Foco na geracao de valor Assinados

Em
Negociagéo



Resultados Financeiros
Mais um trimestre de
resultados recordes




ARR de Software cresceu 75% nos Ultimos 12 meses, Siflge

com crescimento organico de 22%

Evoluca ARR
olu¢ao do Adicao de RS 215,6 MM vs. 3T21 (+75%)
Adicdo de RS 20,3 MM vs. 2722 (+4%)
502,5
4821
" H
A 218
Crescimento
organico de
350,4
(3722 vs. 3T217)
3T21 4721 1722 2722 3722

Organico mInorganico’

Valores em RS milhdes | 'Contempla aquisigées realizadas no periodo de quatro trimestres anteriores & divulgagao dos resultados, incluindo as realizadas no corrente, e no 3T22 os resultados de QuiteJ4, NewCon, LOTE45 e
Mercer Seguridade transitaram como inorgénico



Novo recorde na Receita Liquida € na Receita Recorrente

° Receita Liquida

554.7

n
|
I 307.2
I 73.7
159.5 I
92.1 24.7 |
o
3721 3722 LTM-3T21 LTM-3T22

m Software ' Servigcos

Valores em R$ milhdes

siNQla

Receita Recorrente °

0,
88.,4% A

\83,4% NS%

278.9
814 1331
3721 3722 LTM-3T21 LTM-3T22

= % Recorréncia
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Com crescimento expressivo no Lucro Bruto,

impulsionado por Software

sinQla

o———Lucro Bruto——e «— Lucro Bruto de Software —e e—Lucro Bruto de Servicos—e

43% ,
38% 39% 41%
/

35’2 68,6

2271

| 196

3721 37122 LTM-3T21 LTM-3T22

= % Margem bruta

Valores em RS milhdes

a6%
43% T aan  A8%

/-_/

106%

209.5

101,6

30,7 62,5

|
|
'
|
|
|
|

3721 3722 LTM-3T21 LTM-3T22

=% Margem bruta

25% 24%

\20%

=0

22%

18.0 17.6
4,5 6,1
i [ ]
3T21 3T22 LTM-3T21 LTM-3T22

=% Margem bruta
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Controle eficiente das Despesas, diluidas pelo

crescimento

Despesas oo Gerais e . Comerciais e
Totais’ Administrativas Marketing
22% 21%
20% | ° 18% 18% .
———— ° 16% !
I \14% [ 13% I
0,
I
| | o )|
102,5 l I 291
1 654 I 502 A o5 1 157 :
20,0 0 | 16.1 22,0 3.9 ' -
| |
3T21 3722 LTM-3T21 LTM-3T22 3T21 3T22 LTM-3T21 LTM-3T22 3T21 3T22 LTM-3T21 LTM-3T22

=% da Receita liquida

Valores em R$ milhées | 'Nao inclui a Depreciagao e Amortizacao

=% da Receita liquida

sinQla

=% da Receita liquida
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Novo recorde no EBITDA Ajustado, com aumento

expressivo da lucratividade

° EBITDA Ajustado

26% 25%
19%

18%/—_ ——

132%
146%

16,6 40,8 59,3

3121 3722 LTM-3T21 LTM-3T22

=% Margem EBITDA Ajust.

Valores em RS milhdes

e—— Lucro Liquido Ajustado ———

8% 8% 8% 9%

|

|

'

I B

|

|

|

|

23,3
71 13,2
3121 3722 LTM-3T21 LTM-3T22

= 9% Margem liquida

siNQla
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Nivel de caixa confortavel para dar suporte & nossa sInQld

estratégia de crescimento inorganico

o— Composicao do Caixa Bruto Ajustado' —o e————Divida Liquida Ajustada?———
=8 13
274,0
1741 | 537 |
i 1 220.3
1191
2722 3722 2722 3122
Caixa Bruto Ajustado =3 Acbes em tesouraria m Divida Lig. Ajustada —e= Divida Liqg. Ajustada/ EBITDA Run Rate
« Totalizou RS 220,3 MM (+ RS 101,1 MM vs. 2T22) e « Somou RS 212,8 MM (-RS 15,8 MM vs. 2T22) e ndo
inclui: () RS 35,9 milhdes cedidos em garantia de considera agcdes em tesouraria, representando 1,3x
dividas 0 EBITDA ajustado anualizado do 3722

Valores em RS milhdes | ' 0 caixa bruto ajustado considera o saldo dado em garantia na aquisi¢cdo da ISP e na emissao de debéntures. 2 O saldo de agées em tesouraria ndo foi considerado para o célculo da divida liquida
ajustado e endividamento 16



Crescimento robusto, consistente e sustentavel >InQld

Mais uma entrega de resultados solidos confirmam a consisténcia
3#< da estratégia e a capacidade de execucéao.

JY

u Oportunidades de cross-selling e unificacdo de produtos tem
grande potencial de crescimento e ganho de rentabilidade

E%D Experiéncia, historico de sucesso, capacidade financeira e pipeline
robusto mantém o M&A como grande acelerador de crescimento

|ﬂ] Maturidade, mercado promissor e equipe reforcada garantem .
all continuidade de forma equilibrada e sustentavel.




sinQla

DISCLAIMER

0 presente material foi elaborado pela Singia S.A. (“Singia”) (B3: SQIA3) e
pode conter certas declaragcdes que expressam expectativas, crencas e/ou
previsdes da administracdo sobre eventos ou resultados futuros. Essas
declaracfes envolvem riscos e incertezas que podem causar resultados
materialmente divergentes daqueles projetados. Tais declaracdes estao
baseadas em dados disponiveis no momento, da Singia e do setor em que a
Singia se insere, e ndo tem por objetivo serem completas ou servirem de
aconselhamento a potenciais investidores, de forma que os leitores nao
devem se basear exclusivamente nas informacdes aqui contidas. O
investimento nos valores mobiliarios de emissdao da Singia envolve
determinados riscos. Antes de tomar qualquer decisao de investimento, os
potenciais investidores devem analisar cuidadosamente todas as
informacdes contidas no Formulario de Referéncia, nas demonstracdes
financeiras acompanhadas pelas respectivas notas explicativas e, se for o
caso, nos documentos da oferta, entre outros. Os negdcios, situacéo
financeira, resultados operacionais, fluxo de caixa, liquidez e/ou
perspectivas podem ser afetados de maneira adversa por fatores de risco
atualmente conhecidos ou ndo. Esta apresentacéo nao se constitui em uma
oferta de venda nem em uma solicitacdo de compra de qualquer valor
mobiliario da Singia.
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Singia S.A. (B3: SQIA3)
Relac6es com Investidores

ri@singia.com.br

j +55 (11) 3478-4788
+55 (11) 4450-4433

AR
3/

ri.singia.com.br

SINQIA
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