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2T22: Entrega de excelentes resultados, consolidando
Integralmente as adquiridas

o— Destaques Financeiros —e

GRR de Software de RS 4821 MM\

(+76.7% vs. 2T21)

- Receita Liquida de RS 151,8 MM
(+72,9% vs. 2T21)

- EBITDA Ajustado de RS 39,1 MM
(+98.3% vs. 2T21)

- Margem EBITDA Ajustada de 25,7%

@,3 p.p- vs. 2T21) /

rs 607 MM

Receita Liquida
Run Rate (2T722)

siNQla

Principais Mensagens 2T22 °

rR$ 156 MM

EBITDA Ajustado
Run Rate (2722)

rR$ 274 mm

Caixa Bruto
Ajustado’

Organizacao

Reforcos na
Administracao

" Inclui: (i) integralizacao de R$ 100 milhées da 2* emissdo de debéntures em jul/22; (ii) RS 41,8 milhdes cedidos em garantia da aquisicdo da ISP e da emisséo de debéntures; e (iii) RS 55,0 milhdes de acdes em tesouraria.



Refor¢cos na Administragao para impulsionar uma nova

fase de crescimento

® Estrutura de Governanca

CONSELHO DE
ADMINISTRACAO

{COMITEDE!  {CONSELHO}
{AUDITORIA; | FISCAL i

VICE
PRESIDENTE
de Estratégia e
Financas

VICE
PRESIDENTE
de Pessoas,
Produtos,
Tecnologia e
Vendas
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VICE
PRESIDENTE
de Operacoes

Novos Conselheiros———e

Carolina Strobel
Conselheira Independente

Gustavo Roxo
Conselheiro Independente

e———————Novos Diretores °

Joéo Bolonha
VP de Pessoas, Produtos, Tecnologia e Vendas

Ricardo Pacheco
Diretor das Unidades de Fundos e Digital

Emerson Faria
Diretor de Rl e ESG

Filipe Bodenmuller
Diretor de Estratégia e M&A



Escalabilidade organizacional para crescimento e >INQIa

eficiéncia

Joao Carlos Bolonha Pessoas
Vice-Presidente de Pessoas,
Produtos, Tecnologia e
Vendas

« Foco no ciclo de talentos (atragdo, desenvolvimento e
retencéo) - Universidade Corporativa: Singia UP

* Redesenho da estrutura de carreiras: horizontalidade para
maior velocidade e inovacao

+26 anos de experiéncia no mercado

de tecnologia Produtos e Tecnologia

— * Ganho de eficiéncia e maior inovagao com camadas horizontais
Borland O¥E%2  B® Microsoft Google de integragdo, como o Albert/UX ou o Migrador de Previdéncia
com |A

» Equilibrio entre a viséo de Sistema e Produto

Vendas

* Atendimento centralizado nos clientes de maior relevancia,
objetivando cross-selling e melhoria da satisfagao




Novo olhar para comunicagao com stakeholders e >INQla

sustentabilidade

Relac6es com Investidores

' Diretor de Rl e ESG . Redefmlgao da narrativa qe comunicagao da nova fase de
crescimento da Companhia
» Ampliacao de visibilidade para o0 mercado e diversificagao da
base acionaria

Emerson Faria

+25 anos de experiéncia, sendo « Promogéo de iniciativas para aumento da liquidez das agoes
+12 em relagcbes com investidores

l : ; BBBBB ’—
HSBC BRASIL gom

* Mapeamento do status atual dos fatores ESG da Companhia
+ Identificacao de oportunidades de evolugao
« Execucao de agdes de aperfeigopamento

+ Comunicacgéo dos indicadores de sustentabilidade de forma
integrada aos demais relatérios financeiros




M&A

Integracoes como
alavancas de crescimento
e lucratividade




Integracoes como alavancas de crescimento por meio

sinQla

da execucao do cross-selling - Case Singia Fundos

° Evolugao do portfélio
2013 2020 2022
| Aquisicao Aquisicao Aquisicao
Drive Fromtis LOTE45
|
P&D
Portal de
custddia

EVOLUGAO DO RELACIONAMENTO COM O CLIENTE

, Cliente ha
- +30anos

e———Casede cross selling——— o

+ 2x —l
/

16,0 Reajuste

Contrato Contrato
assinado assinado
em 2018 em 2022

I Produtos iniciais I Produtos cross-selling

Valores em R$ MM | Nota: valor maximo do contrato em 4 anos.
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Integracdes como alavancas de lucratividade por meio

siNQla

da unificacdo de produtos - Case Sinqia Previdéncia

o——— Portfolio “asis”

&C‘ &C‘ &L_—'

attPS Atena ADSPrev

&L_—l &L_—l &C’

Stockinfo ISP Mercer

6

Produtos
client-server

Portfolio “to be”

Singia Previdéncia

1

Produto
cloud-based

M3 - 16 » 32

Clientes implantados
a migrar

Nota: total de 161 clientes na unidade de Previdéncia

Clientes em

Clientes implantados
ou migrados

Entregas ———

- Definicao do portfolio “to be”" com
melhoria funcional e tecnoldgica

- Construcao do migrador para
reducao de custo e prazo

- Conclusao de 2 migracoes (18
planos) com feedbacks positivos

o———— Oportunidades —

- Aumento na satisfacao do cliente
com estabilidade e seguranca

- Expansao de ticket médio com
novos produtos (~80%)

- Redugao custo fixo com menos
produtos (~30%)



Resultados Financeiros
Mais um trimestre de
resultados recordes




ARR de Software cresceu 76% nos ultimos 12 meses,

com crescimento organico de 24%...

Evolucao do ARR
(RS MM)

' Contempla aquisicées realizadas no periodo de quatro trimestres anteriores a divulgacéo dos resultados correntes. No 2T22 os resultados de Simply, FEPWeb, QuiteJa, NewCon, LOTE45 e Mercer Seguridade transitaram como

inorganico.

Adicdo de RS 209.3 MM vs. 2T21 (+76%)

272,8

235,0

2721

286,9

2491

3T21

Adigao de RS 25,0 MM vs. 1722 (+5%)

4821
4571

316,0

Crescimento
organico de

292,3 24’4%

(2T22 vs. 2T21)

256,4 267,3

4T21 1T22 2722

Organico mInorganico’

sinQla
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... novo recorde na Receita Liquida € na Receita

Recorrente...

° Receita Liquida

151,8
87.8 22,1
18,3
2T21 2T22
m Software

Valores em RS MM

267.9

70,6

197.3

LTM-2T21

Servicos

487,2

85,6

LTM-2T22

93,6%

91.2%

NS%

NS%

1
I
I
|
54%
I
I
|

2444
— 126,7
2721 2722 LTM-2T21 LTM-2T22

= 9% Recorréncia

Receita Recorrente °

siNQla
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...e sustentacao do crescimento organico devido as >INQla

ultimas aquisicoes...

e—Receita Liquida Organica—e «—Receita Liquida Inorganica—e «—— Receita Liquida——

fﬁlu%,¢

[ 30% )
{ 30% | L
122,9
75.8
611
471
2721 2722 2721 pro-forma’ 2722 2721 pr6-forma’ 2722

Valores em RS MM | ' 2T21 pr6-forma considera os resultados nao auditados de QuiteJ4, NewCon, LOTE45 e Mercer Seguridade do 2721 somados aos resultados de Simply e FEPWeb auditados para o mesmo periodo 12



... com crescimento expressivo no Lucro Bruto,

impulsionado por Software...

sinQla

o———Lucro Bruto——e «— Lucro Bruto de Software —e e—Lucro Bruto de Servicos—e

43% 42%

—— 38% 40%
————
|
|
I
|
193,7
I
| 1018
375 63,5 I
2721 2722 LTM-2T21 LTM-2T22

= % Margem bruta

I:I Valores em RS MM

48%
——
:
|
|
|
80% I
177.6
|
| 844
33.2 59.7 |
2721 2T22  LTM-2T21 LTM-2T22

= % Margem bruta

23% 25%

17.4 16,0
4,3 3.8 -
2T21 2722 LTM-2T21 LTM-2T22

e 9% Margem bruta
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.. e controle eficiente das Despesas, diluidas pelo sInQla

crescimento

Despesas oo Gerais e . Comerciais e
Totais' Administrativas Marketing
22% o,
’ 9% , 2% 19% 7% . .
\ ————— ° o, 15% o,
I 14% I 14% I
5% s% | 5% 5%
64%
I (=] v [ —_— ] —
' ' '
| | !
21.0 23,4
I ss3 I ' 4,0 7a 1 14 :
b 21, : , '
19,0 28,5 15.0 o [ I -
2T21 2722 LTM-2T21 LTM-2T22 2T21 2T22 LTM-2T21 LTM-2T22 2T21 2722 LTM-2T21 LTM-2T22
=% da Receita liquida =% da Receita liquida = 9% da Receita liquida

Valores em R$ MM | 'N&o inclui a Depreciagao e Amortizagéo 14



Novo recorde no EBITDA Ajustado, com um aumento >INQla

expressivo da lucratividade

o EBITDA Ajustado ° e——— Lucro Liquido Ajustado ———
0,
22% 26% 19% 23%
' 1
I 10% 9%
\7'% I 7% —
| .
| .
98% | |
| 22% 45,7
13,7 I
| 8 10,5 I 186
51,6 6 ;
2 S I e |
2721 2722 LTM-2T21 LTM-2T22 2T21 2722 LTM-2T21 LTM-2T22
=% Margem EBITDA Ajust. e % Margem liquida

Valores em RS MM
':' 15



Caixa para suportar nossa estratégia de consolidacao

o— Composicao do Caixa Bruto Ajustado' —e

274,1
i
i 1000 |
iy gy

197,2 1741

122 2722

Caixa Bruto Ajustado =3 Debéntures?

« Totalizou RS 174,1 MM (-RS 23,2 MM vs. 1T22) e inclui:
(i) RS 41,8 milhdes cedidos em garantia de dividas; e
(i) RS 55,0 milhdes de agdes em tesouraria.

« Em jul/22 foram integralizados RS 100 milhdes da 2°
emissao de debéntures.

I:I Valores em R$ MM | * O caixa bruto ajustado considera o saldo dado em garantia e as agdes em tesouraria no periodo 2 Inclui a integralizagao de R$ 100 MM da 2° emissao de debéntures

siNQla

e———— Divida Liquida Ajustada ——

11

e 01’1

1T22 2722

mm Divida liquida Ajustada  ==@=Div, Liquida / EBITDA Run Rate

« Somou RS 173,6 MM (+RS 10,3 MM vs. 1722),
representando 1,1x o EBITDA ajustado anualizado
do 2T22.
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Crescimento robusto, sustentavel no longo prazo e com sIngla

futuro ainda mais promissor

A

3 Entrega de resultados sélidos no trimestre confirmam capacidade

2/~ de execucdo, resiliéncia e consisténcia.

NS

Integracdes das aquisicoes, cross-selling e unificacao de
produtos geram enorme potencial de crescimento e ganho de
rentabilidade, de forma equilibrada e sustentavel.

<

Tecnologia, capacidade financeira, tamanho do mercado e
equipe reforcada viabilizam um futuro ainda mais promissor.

BN
—
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DISCLAIMER

0 presente material foi elaborado pela Singia S.A. (“Singia”) (B3: SQIA3) e
pode conter certas declaragcdes que expressam expectativas, crencas e/ou
previsdes da administracdo sobre eventos ou resultados futuros. Essas
declaracfes envolvem riscos e incertezas que podem causar resultados
materialmente divergentes daqueles projetados. Tais declaracdes estao
baseadas em dados disponiveis no momento, da Singia e do setor em que a
Singia se insere, e ndo tem por objetivo serem completas ou servirem de
aconselhamento a potenciais investidores, de forma que os leitores nao
devem se basear exclusivamente nas informacdes aqui contidas. O
investimento nos valores mobiliarios de emissdao da Singia envolve
determinados riscos. Antes de tomar qualquer decisado de investimento, os
potenciais investidores devem analisar cuidadosamente todas as
informacdes contidas no Formuldrio de Referéncia, nas demonstracoes
financeiras acompanhadas pelas respectivas notas explicativas e, se for o
caso, nos documentos da oferta, entre outros. Os negdcios, situacao
financeira, resultados operacionais, fluxo de caixa, liquidez e/ou
perspectivas podem ser afetados de maneira adversa por fatores de risco
atualmente conhecidos ou ndo. Esta apresentacéo nao se constitui em uma
oferta de venda nem em uma solicitacdo de compra de qualquer valor
mobiliario da Singia.
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Singia S.A. (B3: SQIA3)
Relac6es com Investidores

ri@singia.com.br

j +55 (11) 3478-4788
+55 (11) 4450-4433

AR
3/

ri.singia.com.br

SINQIA
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