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Clique aqui

https://us06web.zoom.us/webinar/register/WN_rYx-O0QYRTG6hlqWDnupRQ


Destaques Financeiros

Receita Líquida
R$ 164,2 MM
(+18% vs. 1T22)

ARR de Software

R$ 556,2 MM
(+22% vs. 1T22)

EBITDA Ajustado

R$ 43,8 MM
(+21% vs. 1T22)

Margem EBITDA Ajustada

26,7%
(+0,6p.p. vs. 1T22)
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Resultados do 1T23 confirmam um excelente início de ano 
com recorde de EBITDA e Margem EBITDA Ajustados 

Lucratividade
Revisão de preços, unificação de produtos e 
otimização de gastos viabilizando ganhos de 
eficiência

Crescimento
Reorganização das atividades comerciais 
multiplicando as oportunidades de cross-
selling

Alavancagem
Manutenção de patamar confortável, com 
espaço para novos investimentos mesmo 
após a aquisição da Compliasset



Destaques do negócio
Iniciativas para sustentar 
o crescimento e aumentar 
a lucratividade
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ARR de Software recorde impulsionado por vendas líquidas 
e reajustes recordes

Evolução do ARR 
(R$ milhões)

22%
7%

Movimentações no 1T23 

1 Vendas brutas (-) Cancelamentos
2 Inflação (+) Volumetria

Vendas Líquidas1 recorde com destaque para 
Fundos e Digital

Reajustes² recorde com destaque para Fundos, 
Digital e Previdência

Aquisições com impacto da consolidação da 
Compliasset

41%

40%

19% Vendas Líquidas

Reajustes

Aquisições

R$ 35,5MM



Crescimento: casos de cross-selling estão multiplicando, 
impulsionados pela reorganização da função comercial

Evolução do ARR 
(R$ MM)
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2020

Aquisição da 
Fromtis

2017

Venda da 1ª 
solução (cont. 

e cust.)

2013

Aquisição da 
Drive

2023

Venda da 2ª 
solução (FIDC)

EVOLUÇÃO DO RELACIONAMENTO 
COM O CLIENTE

2022

Aquisição da 
NewCon

2021

Aquisição da
FEPWeb

2021

Venda da 1ª 
solução

(consórcio)

2023

Venda da 2ª 
solução 

(assinatura)

EVOLUÇÃO DO RELACIONAMENTO COM O CLIENTE

Evolução do ARR 
(R$ MM)

Saldo Inicial Saldo FinalCross-
selling

0,2

0,80,6

33%

Saldo Inicial Saldo FinalCross-
selling

0,1

2,9
2,8

4%
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Lucratividade: casos de renegociação de contratos 
defasados estão surgindo
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Reajuste

2,8

6,4

3,6

78%

Saldo Inicial Saldo Final

Evolução do ARR 
(R$ MM)

2021

Desenv. de 
integrações

2020

Aquisição da 
Fromtis

2023

Renegociação 
do contrato

2011

Venda da 
solução

EVOLUÇÃO DO RELACIONAMENTO COM O CLIENTE



Lucratividade: casos de migração estão avançando, 
impulsionados pelo investimento em P&D
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2021

Aquisição da 
Mercer Seg.

2020

Aquisição da
ISP

2023

Início da 
migração (ISP)

2016

Aquisição da 
att/PS

EVOLUÇÃO DO RELACIONAMENTO COM O CLIENTE

Evolução do ARR 
(R$ MM)

Saldo Inicial Saldo FinalMigração

3,9
5,1

1,2

325%

2022

Aquisição da 
NewCon

2015

Aquisição da
Pleno

2015

Aquisição da 
Aquarius

2023

Início da 
migração 
(NewCon)

Evolução do ARR 
(R$ MM)

EVOLUÇÃO DO RELACIONAMENTO COM O CLIENTE

Saldo Inicial Saldo FinalMigração

1,5
2,6

1,2

117%
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Lucratividade: oportunidades de otimização de gastos 
devem viabilizar novos ganhos no segundo semestre

Congelamento de 
contratações de pessoal 

não essenciais

Contingenciamento de 
economias 

proporcionadas pelo 
dissídio coletivo

Revisão de gastos com 
PESSOAL

Revisão de gastos com 
FORNECEDORES

Revisão das políticas e 
processos de compras, 

suportados por nova 
equipe especializada

Otimização de gastos com 
revisão de escopo, 

fornecedor, consumo e 
preço

Revisão de gastos com 
FACILITIES

Balanceamento da taxa 
de ocupação dos 

escritórios com evolução 
no modelo de trabalho

Unificação dos 
escritórios de São Paulo 
e Curitiba com redução 
do espaço e preço/m2



Resultados Financeiros
Novo recorde de EBITDA e 
Margem EBITDA Ajustados



Crescimento da Receita Líquida e Recorrente explicado por 
recorde de vendas de Software
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Receita Líquida Receita Recorrente

Valores em R$ milhões



Crescimento do Lucro Bruto, resultado da expansão nas 
duas linhas de negócio
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Lucro Bruto Lucro Bruto de Software Lucro Bruto de Serviços

Valores em R$ milhões
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Despesas 
Totais¹

Gerais e 
Administrativas

Comerciais e 
Marketing

Evolução das despesas abaixo do crescimento da receita, 
mesmo com reforços na estrutura corporativa

Valores em R$ milhões | ¹Não inclui a Depreciação e Amortização



Recorde de EBITDA e Margem EBITDA Ajustados, com 
forte geração de caixa operacional
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EBITDA Ajustado

Valores em R$ milhões

Geração de Caixa Ajustada

1T23

EBITDA Ajustado 43,8 

IR/CS (3,6)

Investimentos (Capex) (8,0)

Arrendamento (IFRS16) (5,8)

Geração de Caixa Ajustada 26,4 

Conversão 
de 60% do 
EBITDA 
Ajustado em 
Caixa



237,7 252,9

45,5
75,9

1,5 1,5

1,8
2,0

0, 0

0, 2

0, 4

0, 6

0, 8

1,0

1,2

1,4

1,6

1,8

2, 0

0, 0

100, 0

200 ,0

300 ,0

40 0,0

500 ,0

600 ,0

4T22 1T23

283,2

328,8

189,7
97,8

96,7

83,1

286,4

180,9

0, 0

60, 0

120, 0

180, 0

240 ,0

300 ,0

360 ,0

420 ,0

48 0,0

4T22 1T23

Caixa e 
Aplicações

Dívida Líquida 
Ajustada

Manutenção de alavancagem confortável, mesmo após a 
aquisição da Compliasset

Valores em R$ milhões | ¹Obrigações por aquisição de investimento + Empréstimos e financiamentos; ²Opções de aquisição das parcelas remanescentes; ³Disponibilidades + Aplicações financeiras; ⁴Ações em tesouraria +
Valores em garantia; ⁵Dívida Bruta – Caixa e aplicações; ⁶Dívida Bruta Ajustada – Caixa Bruto Ajustado. 14

Dívida Bruta 
Ajustada

Aquisição da 
Compliasset

Dívida Líquida⁵ Ajustes⁶

Endividamento/EBITDA Ajustado LTM

Endividamento ajustado/EBTIDA Ajustado LTM

Dívida Bruta¹ Ajustes² Caixa Bruto³ Ajustes⁴



Excelente início de ano, comprovando um negócio estável, 
previsível e resiliente

Lucratividade
Revisão de preços, unificação de produtos e otimização de gastos garantem 
lucratividade esperada

Crescimento
Oportunidades de cross-selling constituem um importante driver de 
crescimento sustentável, mesmo em um cenário econômico mais adverso

Alavancagem
Manutenção do patamar confortável, com espaço para novos 
investimentos mesmo após a aquisição da Compliasset
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Q&A
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O presente material foi elaborado pela Sinqia S.A. (“Sinqia”) (B3: SQIA3) e
pode conter certas declarações que expressam expectativas, crenças e/ou
previsões da administração sobre eventos ou resultados futuros. Essas
declarações envolvem riscos e incertezas que podem causar resultados
materialmente divergentes daqueles projetados. Tais declarações estão
baseadas em dados disponíveis no momento, da Sinqia e do setor em que a
Sinqia se insere, e não tem por objetivo serem completas ou servirem de
aconselhamento a potenciais investidores, de forma que os leitores não
devem se basear exclusivamente nas informações aqui contidas. O
investimento nos valores mobiliários de emissão da Sinqia envolve
determinados riscos. Antes de tomar qualquer decisão de investimento, os
potenciais investidores devem analisar cuidadosamente todas as
informações contidas no Formulário de Referência, nas demonstrações
financeiras acompanhadas pelas respectivas notas explicativas e, se for o
caso, nos documentos da oferta, entre outros. Os negócios, situação
financeira, resultados operacionais, fluxo de caixa, liquidez e/ou
perspectivas podem ser afetados de maneira adversa por fatores de risco
atualmente conhecidos ou não. Esta apresentação não se constitui em uma
oferta de venda nem em uma solicitação de compra de qualquer valor
mobiliário da Sinqia.

DISCLAIMER
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ri@sinqia.com.br 

+55 (11) 3478-4788
+55 (11) 4450-4433

ri.sinqia.com.br

Sinqia S.A.  (B3: SQIA3)
Relações com Investidores
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