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O presente material foi elaborado pela Senior Solution S.A. (“Companhia”) e pode conter certas declara¢des que expressam
expectativas, crencas e/ou previsdes da administracdo sobre eventos ou resultados futuros. Essas declara¢ées envolvem
riscos e incertezas que podem causar resultados materialmente divergentes daqueles projetados. Tais declaracdes estao
baseadas em dados disponiveis no momento, da Companhia e do setor em que a Companhia se insere, e ndo tem por
objetivo serem completas ou servirem de aconselhamento a potenciais investidores, de forma que os leitores nao devem se
basear exclusivamente nas informagdes aqui contidas. O investimento nos valores mobilidrios de emissao de nossa
Companhia envolve determinados riscos. Antes de tomar qualquer decisdo de investimento, os potenciais investidores
devem analisar cuidadosamente todas as informacdes contidas no Formuldrio de Referéncia, nas nossas demonstracdes
financeiras acompanhadas pelas respectivas notas explicativas e, se for o caso, no prospecto da oferta, entre outros. Os
negdcios, situacdo financeira, resultados operacionais, fluxo de caixa, liquidez e/ou negdcios futuros podem ser afetados de
maneira adversa por fatores de risco atualmente conhecidos ou ndo. Esta apresentacdo ndo se constitui em uma oferta de
venda nem em uma solicitacdo de compra de qualquer valor mobilidrio da Companhia. Nenhuma oferta deve ser feita a
excecao de um prospecto que atenda os requisitos da Instrucdo CVM 400 de 2003, e posteriores alteragdes.




> DESTAQUES sentor
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Recorde de receita liquida e crescimento da receita recorrente -

KReceita liquida (RS mil)

Receita recorrente (RS mil)
& Recorde de RS 20.531 mil, +7,7% vs. 2T15 8 RS 16.263 mil, +9,9% vs. 2T15
& Recorde de Software, crescimento de Outsourcing e retracdo em Projetos & Recorréncia em 79,2% do total, +1,5 p.p. vs.
2T15
+5,5%
74.138 78.204 BN Recorrente w9 de recorréncia
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» DESTAQUES

Aumento do lucro bruto e controle das despesas resultaram em forte expansao do EBITDA
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/Lucro bruto (RS mil) h

& RS 7.620 mil, +12,9% vs. 2T15

& Crescimento, apesar do aumento de
2,5 p.p. no INSS patronal

B RS == |\largem bruta

/
Despesas G&A (RS mil)

35,4% 37,1% 37,8%  36,2%
—
+0,8%
0,
+12,9% 28.055 28.289
6.751 7.620
s
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2T15  2T16

o
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& RS 4.936 mil, +6,3% vs. 2T15

& Aumento abaixo da inflagdo, mesmo
com dissidio de 8,5% em jan/16,
gastos extraordinarios de RS 233 mil
com projetos estratégicos e aquisicao
da Pleno em nov/15

BN RS =% da Receita liquida

24,4% 24,0% 24,0% 22 6%
—— E——
-0,8%
+6,3%
17.794 17.649
4.643 4.936
.
2T15  2T16 LTM-  LTM-
2T15  2T16
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EBITDA (R$ mil)
& RS 2.684 mil, +27,3% vs. 2T15

& Margem EBITDA de 13,1%, +2,0 p.p.
vs. 2T15, apesar do aumento do INSS
patronal

B RS  e=\argem EBITDA

11,1% 13,1% 13,8% 13,6%
=
+3,7%
0,
+27,3% 10.260 10.640
2.108 2.684
_mm N
2T15 2T16 LTM-  LTM-
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» UNIDADE DE SOFTWARE

Recorde de receita e crescimento de dois digitos no lucro bruto
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Receita liquida (RS mil)
& Recorde de RS 12.361 mil, +11,3% vs. 2T15

& Crescimento decorrente de (i) consolidacdo de Pleno, (ii) reajustes de
contratos pela inflacdo e (iii) contabilizacdo de receita extraordinaria

B Implantacdo e customizagdo

+12,3% M Licenciamento, suporte e manutengao
46.705

41.573

8.281]
7.500
+11,3%

11.111 12.361 1867  2.190 34,074 3842
2T15  2T16 LTM-  LTM- 2T15  2T16 LTM-  LTM-
2T15 2T16 2T15 2716

o
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Lucro bruto (RS mil)

8 RS 6.239 mil, +22,1% vs. 2T15
& Margem bruta de 50,5%, +4,5 p.p. vs. 2T15

B RS == \largem bruta

46,0% 50,5% 48,6% 49,4%

e O

+14,1%

+22,1% 20.220 23.080
5.108 6.239
—— -
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» UNIDADE DE PROJETOS

Reduc¢dao da demanda em Consultoria e retomada do crescimento em Tecnologia
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KReceita liquida (RS mil)
& RS 2.078 mil, -13,1% vs. 2T15

& Encerramento dos projetos de consultoria relacionados ao segmento de meios
de pagamento e novos contratos de tecnologia na atual carteira de clientes

& Forte expansao sobre o trimestre anterior, +40,2% vs. 1T16, indicando sinais
de recuperacgao

B Tecnologia

m Consultoria

N,

Lucro bruto (RS mil)
& RS 620 mil, +2,5% vs. 2T15

-45,4%
11.596
-13,1%
6.335
2392 2078
2T15  2T16 LTM-  LTM- 2T15  2T16 LTM-  LTM-
K 2T15  2T16 2T15 2716 j

& Margem bruta de 29,8%, +4,5 p.p. vs. 2T15,
interrupcdo do

movimento de queda da lucratividade

o

sinalizando a

B RS == \largem bruta

\

253% 29,8% 35,7%
3% 19,2%
— \
@ -70,6%
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» UNIDADE DE OUTSOURCING

Crescimento de receita liquida e queda no lucro bruto com maiores custos
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/Receita liquida (RS mil) h

§ RS 6.092 mil, +9,6% vs. 2T15

& Aumento da demanda em grandes
clientes dos segmentos bancdrio, de
seguros e de servicos financeiros

+20,0%
25.164
20.969
5556 6.092
2T15 2716 LTM-  LTM-
2T15 2Ti16

\_

Headcount (n°® médio) h

& Aumento do numero de profissionais
para 146, +15,5% vs. 2T15

+15,5% +22,1%
146 144
127 118
2T15 2T16 LTM-  LTM-
2T15 2T16

\_

/Lucro bruto (RS mil) h

& RS 761 mil, -26,7% vs. 2T15
& Margem bruta de 12,5%, -6,2 p.p. vs.

2T15, impactada por adicdo de
profissionais, desligamentos e dissidio
coletivo

B RS == \largem bruta

18,7% 12 5% 17,6% 15,9%

\

-26,7% +8,0%

1.038 761 3.698 3.992

2T15  2T16 LTM-  LTM-
2T15  2T16
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» LUCRO LIQUIDO

Queda do lucro liquido com maior aliquota de imposto de renda e contribuigao social
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Fatores que influenciaram a varia¢do (RS mil)
$ EBITDA: aumento de RS 576 mil, +27,3% vs. 2T15

§ Resultado financeiro: aumento de RS 535 mil, +70,2% vs. 2T15

& IR/CSLL: débito de RS 868 mil (vs. crédito de RS 423 mil no 2T15)

& Depreciacdo e amortizacdo: aumento de RS 228 mil, +48,3% vs. 2T15

535
-

576
—
Lucro liquido  Var. EBITDA Var. resut. Var. IR/CSLL  Var. Depr. & Lucro liquido
2T15 financeiro Amort. 2T16

j

N/,

Lucro liquido (RS mil)
& RS 2.413 mil, -14,5% vs. 2T15
& Margem liquida de 11,8%, -3,0 p.p. vs. 2T15

BN RS  ==|\argem Liquida

14,8%  11,8% 10,7% 12,3%
+20,6%
-14,5%
7.962 9.605
2.821 2.413
N
2T15  2T16 LTM-  LTM-
2T15  2T16

-
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» ESTRUTURA DE CAPITAL

Crescimento do caixa para fazer frente a futuras aquisi¢oes

9
senior

s 0 n
financial expertise

/Caixa bruto (RS mil)

& RS 52.896 mil, +RS 2.660 mil vs. 1T16

+2.660

N (7

Divida bruta (RS mil)

& RS 16.906 mil, -RS 1.914 mil vs. 1T16

B Divida financeira B Divida de aquisi¢cdes

N (7

50.236 52.896
-1.914
5.089 .
13.731 13.375
1T16 2T16 1T16 2716

Caixa liquido (RS mil)

& RS 35.990 mil, +RS$ 4.574 mil vs. 1T16

+4.574

31.416

35.990

1T16

~




» EVENTOS RECENTES

Langamento de novos produtos e liberagao de parcela do Prosoft
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Nova solugao e-Financeira

§ Abr/16: lancamento de nova solucdo
para atender as regras da Instrucdo
Normativa RFB 1.571/15

& Possibilita a transmissao de
informacdes relativas as
operacoes financeiras

& Solucdo de baixa complexidade e
baixo ticket, com alto potencial
comercial no curto prazo

¢ ~30 implanta¢des contratadas

. . )
Novas solugdoes mobile

& Mai/16: lancamento de novas
solucdbes mobile para consorcios
durante o CONAC 2016

& Representante: oferece aos
vendedores a possibilidade de
vender por um dispositivo mobile

§ Consorciado: oferece aos cotistas
de consoércios um novo canal de
atendimento e relacionamento

& Importante diferencial competitivo e
com potencial comercial no médio
prazo

& 4 implantag¢des contratadas

/BNDES Prosoft

NG J

~

& Jul/16: recebimento da ultima
parcela do 52 Prosoft, no valor de RS
RS 3.870 mil, totalizando 100% do
montante aprovado de 14.870 mil

& Impacto nas DFs do 3T16




» CONSIDERACOES FINAIS
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Resiliéncia do negdcio e
recorréncia da receita

& Receita liquida recorde, mesmo
com o aumento de 2,5 p.p. na
aliguota de INSS patronal

8 79,2% de recorréncia, importante
patamar que assegura alta
previsibilidade em um ambiente
econdmico de instabilidade

\

J

e

-

Controle de custos e
despesas

& Aumento da eficiéncia e ganho
continuo de sinergias nas
aquisicoes realizadas em 2015
resultou em crescimento abaixo

dainflacdo

~

J

-

Resultados  positivos
em um cenario instavel

& Aumento de 27,3% no EBITDA,
mesmo com o cenario econdmico
adverso e maior carga tributaria

~

Acreditamos que, quando as condi¢oes economicas deixarem de ser um limitador as
vendas, a retomada da demanda impulsionara ainda mais nossos resultados.
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